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1 ne s’agit pas encore a
proprement parler d’un
projet. Aucun permis de
construire n’a pour I’heu-
re été déposé. L'idée d’agran-
dir ses locaux fait cependant
son chemin dans I’esprit
d’Eric Vogel.
Le site de 8500m’ qu’il a
construit en 2012 a I’Aéroparc
d’Entzheim, au prix de 9 mil-
lions d’euros, commence en
effet a devenir un peu juste.
«Nous avons trop de deman-
des par rapport a ce quon
peut faire», reconnait le chef
d’entreprise. Sa société Vodiff
commercialise aujourd’hui
«une centaine de véhicules
d’occasion par mois», pour
I’essentiel des grosses berli-
nes et des voitures de sport
allemandes. «Nous faisons
aussi Ferrari et Bentley » ainsi
que « de la voiture a
15000 ou 20000 euros »,
précise-t-il.

Dans les vestiaires
du Racing Club
de Strasbourg

Heureusement, «nous avons
encore 7000 m’ de terrain dis-
ponibles » ainsi que la surface
financiére pour envisager une
extension. Vodiff, qui «con-
nait une croissance a deux
chiffres», devrait réaliser cet-
te année «plus de 50 millions
d’euros de chiffre d’affaires»
contre «25 millions d’euros il
y a cing ans», annonce M.
Vogel.

La société, fondée il y a tout
juste vingt ans par cet ancien
footballeur professionnel, n’a
en fait jamais cessé de croitre.
Tout a commencé, un peu par
hasard, au Racing Club de
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Vodiff voit grand

Vingt ans aprés sa création, Vodiff s’est imposé dans le paysage automobile régional. L’entreprise qui commercialise
des véhicules d’occasion haut de gamme connait une croissance a deux chiffres. Face a la forte demande,

elle n’exclut pas d’agrandir son site d’ Entzheim.

Eric Vogel (a droite) et son associé David Bock dans le showroom de I'entreprise :
en permanence 100 a 120 véhicules en stock.» PHOTO DNA — MARC ROLLMANN

Strasbourg, ou Eric Vogel a
effectué I'essentiel de sa car-
riére sportive.

«Je suis allé un jour acheter
une voiture en Allemagne»,
raconte-t-il. «En revenant au
vestiaire, mes coéquipiers ont
voulu savoir comment je me
I’étais procurée et si je pou-
vais faire la méme chose pour
eux. Au bout de huit ou neuf
mois, j'avais tellement de de-
mandes de joueurs que j'ai
décidé de mettre fin a ma car-
riére» sportive et d’entamer
celle de chef d’entreprise.
L’ex-joueur a ouvert son pre-
mier bureau a Wolfisheim,
dans «I’'appartement de 40 m*
que j’avais acheté avec mon

premier contrat pro», souli-
gne-t-il. Un appartement qu’il
a revendu en 1998 pour
ouvrir un showroom a Stras-
bourg.

La rapide montée en puissan-
ce de son activité - «en 2002,
nous étions trois et nous fai-
sions 400 voitures paran» - a
conduit Vodiff a construire en
2003 un premier batiment a
Entzheim qui a fait I'objet de
deux extensions successives.
En 2012, la société, forte alors
de 14 salariés, a finalement
déménagé dans son site ac-
tuel, con¢u pour proposer « un
service complet », explique M.
Vogel. Vodiff s’est en effet do-
té d’ateliers de mécanique et
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de carrosserie «au sol chauf-
fant et climatisés », d’une sta-
tion-service, d’un studio pho-
to pour alimenter le site
internet de I’entreprise et de
deux sous-sols.

Le premier, explique le diri-
geant, sert a stocker
«12000roues et pneus été-hi-
ver de nos clients ». Le second,
lui, abrite «120 places de par-
king en location, sécurisées et
accessibles 24 heures sur 24 »,
qui permettent aux clients
fortunés de Vodiff de mettre
leurs bolides a I’abri. Proté-
gées par des baches dorment
13, entre autres, une Bugatti
Veyron, une Roll’s Royce
Phantom et une Porsche de
collection dont le prix avoisi-
ne le million et demi d’euros.
Ce service, explique Eric Vo-
gel, est le produit «d’une trés
forte demande que nous
avons été les premiers dans la
région a satisfaire».

Entreprise atypique

Atypique, I’entreprise l’est
aussi par sa politique en ma-
tiére de ressources humaines.
«80 % de mes 22 collabora-

teurs sont des amis d’enfan-
ce» et ils sont traités comme
tels, souligne Eric Vogel, dé-
monstration a I’appui. Les sa-
lariés de Vodiff disposent en
effet sur le site d’installations
dignes d’une équipe de foot de
haut niveau, composées no-
tamment d’une salle de sport,
d’'un sauna, d’une salle de
billard et méme d’un cabinet
médical ol interviennent un
médecin et un kinésithéra-
peute «si I'un d’eux a un sou-
ci de santé», insiste le chef
d’entreprise.
Pour lui, ce parti pris est 'une
des clés de la performance de
I’entreprise qui compte
aujourd’hui « parmi ses
clients tous les CSP + de la
région» et parfois de beau-
coup plus loin, estime Eric Vo-
gel.
Pas question donc pour lui
d’en changer : « Nous sommes
indépendants. Nous avons
fait notre trou», constate-t-il
avec une fierté non dissimu-
lée. «Vodiff est devenu une
véritable marque a Stras-
bourg.»m

ODILE WEISS

L’entreprise compte aujourd’hui 22 salariés. pr




